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Aspectos técnicos y financieros




iPOR QUE
STOP TRAVEL?

LICENCIA PROPIEDAD
DEL EMPRENDEDOR

El emprendedor no puede pararse a
pensar en todos los tramites buro-
craticos, gestiones, papeleos y
ademas prepararse para gestionar su
hegocio.

Stop Travel, a través del departa-
mento juridico e incluido en el canon
de entrada, dara el asesoramiento
necesario para tramitar en cualquier
Comunidad Auténoma y de forma
integra, toda la documentacién
exigida para la apertura de la agencia
de viajes hasta la obtencion del Titulo
Licencia o Coédigo Identificativo a
favor de cada franquiciado.

FRANQUICIADO ES IGUAL
A EMPRESARIO
INDEPENDIENTE

Creemos fielmente en el modelo de
franquicia. Es por ello que nuestros
franquiciados como nosotros vamos a
cumplir taxativamente el codigo
deontoldgico de franquicias. Ahora
bien, entendemos -y asi lo vamos a
reflejar por contrato- que el pro-
pietario de la agencia de viajes y del

Titulo Licencia de Turismo tiene que
ser el franquiciado.

ROYALTY ES IGUAL
A CUOTA FIJA MENSUAL

Un negocio no debe cargarse de
gastos sin sentido y debe recoger el
100% del fruto de sus esfuerzos.
Stop Travel no efectia ningun cobro
de royalties variables, ni se participa
con comisiones sobre la facturacion.
No se recortan margenes de benefi-
cio. No existe participacién en ventas
o publicidad. La agencia de viajes
Stop Travel no debe soportar
gravamen de ningun tipo sobre su
gestion.

EXCLUSIVIDAD
TERRITORIAL

Garantizar la exclusividad territorial a
sus agencias es fundamental para el
buen funcionamiento de las mismas.
Stop Travel garantiza por contrato
dicha exclusividad y, cuando sea
necesario, una exclusividad total en
funcion del nimero de habitantes.

ASESORAMIENTO
PERSONALIZADO

Se necesita el apoyo de un gran
equipo de profesionales para que un
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ofrece a todos sus franquiciados una
linea continua de informacion, apoyo
y asesoramiento de todo tipo
(comercial, relacion con mayoristas,
tramitacion de reservas, etc.).

FORMACION CONTINUA

El mercado evoluciona y todo
emprendedor quiere asegurar que
estara a la altura. Stop Travel garan-
tiza los conocimientos necesarios
tanto de venta como de gestion.
Stop Travel desarrolla los cursos en
su centro de formacion. La duracion
del curso inicial es de 8 dias en aula
y una semana de tutoria en una
agencia en activo. Se imparten todas
las materias referentes a la apertura
y gestion de una agencia de viajes
(gestion de la agencia, programas
informaticos, campanas publicita-
rias, sistemas de distribucidn,
sistemas de ventas, aspectos
comerciales,etc.).

INVERSION

CANON DE ENTRADA:
5.995 euros

- INCLUYE

* Asesoramiento para obtener: certi-
ficado de denominacidon social,
constitucion de la agencia de viajes
como sociedad mercantil (IAJD,
estatutos, registro mercantil vy
tramites ante la administracion trib-
utaria).

* Gestion y tramitacion de los avales
obligatorios para la apertura de una
agencia de viajes ante la Consejeria
de Turismo correspondiente.

*Gestion y tramitacion de los
seguros de Responsabilidad Civil.
*Preparacion y tramitacion de la
documentacion relativa a la solicitud
del titulo de licencia de agencia de
viajes ante la Consejeria de Turismo
correspondiente.

*Manual de imagen corporativa.

* Exclusividad de zona

*Acuerdos preferenciales con pro-
veedores.

*Cursos de formacion para dos
personas. La duracion de los cursos
es de 8 dias en aula y una semana
de tutoria en una agencia en activo.
*Manuales de formacion para dos
personas.

*Programa de gestion para |la
agencia de viajes (un usuario).
*Curso informatico para la gestion
integral de la agencia.

*|ntranet con herramientas de
reserva y acceso a proveedores.
*Microsite y cuentas de correo corpo-
rativas personalizadas para cada
agencia.

*Sistema de reserva de vuelos.
*Sistema de reserva de hoteles.
*Mayorista propia.

*Condiciones especiales con pro-
veedores (telefonia, informatica,
desarrollo web, imagen y diseno
grafico, regalo promocional, asesoria
juridica, etc.).

*Atencidon a asociados centralizada.
* Asistencia Online (sistema de segui-
miento y gestion de incidencias).
*Gestion y tramitacion de nuevas
sucursales.

CUOTA DE MANTENIMIENTO

Y SERVICIOS

Cuota mensual: 150 euros
DURACION DEL CONTRATO: 5
anos, con renovacion automatica
sin coste.

DIMENSION DEL LOCAL: Desde
20 metros.

POBLACION MiNIMA: En cada
caso se realizara un estudio per-
sonalizado de la poblacion elegida.
IVA no incluido

PRODUCTOS VENDIDOS
EN NUESTRAS
AGENCIAS:

-Vuelos

-Renfe

-Hoteles

-Circuitos

-Autobus

-Cruceros
-Balnearios

-Turismo Rural
-Turismo de Aventura
-Rutas Gastrondomicas
-Viajes de Novios
-Viajes de Empresa
-Viajes de Grupos Escolares (Fin
de curso)

-Viajes de Imserso (Tercera Edad)
-Paquetes vacacionales
-Entradas a espectaculos
-Entradas para eventos deportivos
-Seguros

-Guias de viaje

-Envio de dinero
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